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UNIVERSIDAD NACIONAL AUTÓNOMA DE MÉXICO 
ESCUELA NACIONAL DE ESTUDIOS PROFESIONALES ACATLÁN 

 

LICENCIATURA EN RELACIONES INTERNACIONALES 
 

PROGRAMA DE ASIGNATURA 
 

CLAVE  5º SEMESTRE 

COMERCIO INTERNACIONAL 

MODALIDAD 
(CURSO, TALLER, LABORATORIO, ETC.) CARÁCTER HORAS 

SEMESTRE 
HORA / SEMANA 

TEORÍA         PRÁCTICA CRÉDITOS 

Curso Obligatorio 64 04 00 08 

 
 
 
OBJETIVO: EL ALUMNO ANALIZARÁ EL ENTORNO EN EL QUE SE DESARROLLAN LAS 

OPERACIONES DE COMERCIO INTERNACIONAL, ASÍ COMO LAS PRINCIPALES 
TÉCNICAS Y PROCEDIMIENTOS UTILIZADOS EN LA REALIZACIÓN DE OPERACIONES 
DE EXPORTACIÓN/IMPORTACIÓN DE BIENES Y SERVICIOS A NIVEL MUNDIAL. 

 
 
 

Número 
de horas Unidad 1  Tendencias actuales del comercio internacional 

  
8 Objetivo: El alumno identificará las principales tendencias económicas mundiales 

haciendo énfasis en la perspectiva empresarial respecto a procesos como la 
globalización, conformación de bloques económicos regionales y la 
eliminación progresiva de barreras artificiales al comercio internacional. 

  
 1.1. Proceso de globalización económica mundial 
 1.2. Conformación de bloques regionales de comercio 
 1.3. Perspectiva empresarial 

 
 
 

Número 
de horas Unidad 2  Desarrollo de ventajas competitivas en el comercio internacional 

  
8 Objetivo: El alumno analizará los factores que determinan la competitividad en el 

comercio internacional y la importancia de planeación estratégica en el 
desarrollo de operaciones de comercio exterior. 

  
 2.1. Teoría de las ventajas competitivas 
 2.2. Factores que determinan la competitividad en el comercio internacional 
 2.3. Planeación estratégica y comercialización externa 
 
 
 

Sistema SUA
Note
Marked set by Sistema SUA

Sistema SUA
Highlight




 98 

 
 

Número 
de horas Unidad 3  Formulación de proyectos de comercio exterior 

  
14 Objetivo: El alumno explicará la función, estructura y criterios de evaluación de un 

proyecto de exportación. 
  
 3.1. Identificación de oferta exportable 
 3.2. Estructura de un proyecto de exportación 
 3.3. Criterios de evaluación de proyectos de exportación 

 
 
 

Número 
de horas Unidad 4  El proceso de exportación/importación y operaciones de comercio 

exterior 
  

34 Objetivo: El alumno explicará el proceso de exportación/importación de un producto, así 
como las principales técnicas y procedimientos utilizados en la planeación y 
realización de operaciones de comercio exterior. 

  
 4.1. Proceso de exportación/importación 

4.2. Marketing estratégico aplicado a los negocios internacionales 
 4.3. Investigación de mercados externos 
 4.4. Canales de distribución internacional 
 4.5. Formulación de productos de exportación 
 4.6. Promoción publicidad y ventas internacionales 
 4.7. Contratación internacional y arbitraje comercial 
 4.8. Control de tráfico 
 4.9. Tramitación aduanal 
 4.10. Seguros, fianzas y garantías 
 4.11. Crédito y cobranza 
 4.12. Estrategias de comercialización internacional 
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SUGERENCIAS DIDÁCTICAS 
 
 Se sugiere que el maestro explique los modelos económicos y que emplee ejemplos claros. 
 En caso de que los alumnos expongan el maestro deberá supervisar la preparación de las 

mismas. 
 Cuando se realicen trabajos de investigación, el profesor deberá coordinar y supervisar el 

avance de la investigación. 
 
 
SUGERENCIAS DE EVALUACIÓN 
 

• Participación en clase 

• Elaboración de controles de lectura 

• Exámenes parciales 

• Exámenes finales 

• Elaboración de un trabajo de investigación individual o grupal 
 

PERFIL PROFESIOGRÁFICO 

 
Un licenciado en Relaciones Internacionales, Economía, Comercio Internacional o carreras 
afines. 


